HERRAMIENTA DE VALORACION

1. Quien es el emprendedor
2. Identificacion de problema o necesidad
3. Segmento de mercado

5. Oportunidad comercial

6. Avances a la fecha del proyecto
7. Competencia

8. Canales

9. Proyeccion Financiera

10. Equipo de trabajo

DATOS EMPRENDEDOR

4. Explicacion de la solucion (Producto Minimo Viable)

DOCUMENTO DE
IDENTIDAD

PROYECTO

OBSERVACIONES JURADO 1

Glorla Johanna Marmquln Rodrlgunl

ASPECTOS A MEJORAR EN SU HODELO DE NEGOGIO Y PITCH

Validacion: el emprendedor ha realizado el producto, sin embargo es importante una validacion
tecnica con pruebas de laboratorio que e permitan tener un respaldo de su funcionamiento y
efectividad

OBSERVACIONES JURADO 2
Raiil Antonio Sénchez Alfonso
Conoce la idea de negocio y modelo planteado, identiica el segmento de mercado al

cual va dirigido el proyecto. Aunque tiene un avance tecnico de la produccion del
abono, se recomienda ir a Tecnoparque para la realizacion de la ficha tecnica y demés

Esta herramienta de valoracién permitira evidenciar el avance realizado en las fases de ideacion y validacion a través de las metodologias dispuestas en nuestra Ruta de Emprendimiento. Si su puntuacion alcanzé el 70% podra continuar a la fase de formulacion, de lo contrario es importante reforzar en las debilidades presentadas para realizar los ajustes respectivos.
Los elementos contenidos en esta valoracion fueron:

OBSERVACIONES JURADO 3

Andrés Mauricio Gonzélez Piedrahita

I emprendedor muestra propiedad en el discurso en cuanto al planteamiento del
problema y en la identificacion de su solucin, sin embargo se recomienda validar

Juan Diego Gémez Ramirez 1110587815 |Empresa de abonos del Tolima 71,00% | De igual manera, requiere una validacion mas solida en el mercado objetivo, puesto que a la fecha |pruebas de laboratorio para el adecuado del mismo. mejor el mercado e identificar directos en el Tolima
La idea de negocio y el modelo esta acorde con el tema turistico La emprendedora demuestra conocimiento de la idea de negocio, identifica los La emprendedora muestra propiedad en el discurso en cuanto al planteamiento del
La emprendedora presenta buen dominio del tema segmentos de negocio a los cuales va dirigido, tiene validado el modelo ya que tiene | problema, la idenfificacién de su mercado y quienes son sus clientes, también tiene un
Se idenifca un modelo de negocio con valdacion de mercado, ventas mensuales y lientes que loventas y actualmente busca un crecimiento mediante a implementacion de una cabafia| mercado validado y unos ingresos mensuales que se pueden pofenciar. Se recomienda
Angelica Tatiana Leal Rios 1110458568 |Alma 79,33% | evidencian familiar y un area d revisar las ofertas de la competencia en otros sectores de la ciudad.
v S goor
El modelo de negocio presentado es consistente tecnica del producto de acuerdo con proceso realizado en tecnoparque. Ha validad La emprendedora muestra propiedad en el discurso en cuanto a su modelo, tiene un
RECOMENDACIONES ventas formales con clientes y espera poder realizar el monatje industrial para la mercado vahdado a pequefia escala pero potencialmente ampliable. Hace una
Norma Arteaga 38255605 Industria de Alimentos POPOCHE. 71,33% | Definir mercado objetivo y nicho de mercado produccién del producto. clara de\ mode\o
Modelo de negocio del area tecnologica, con validacion de mercado ecomienda revisar mejor o competencia, que sea un poco mas s localizada, o seclor
RECOMENDACIONES Se tiene el modelo de negocio implementado, se propone n desarrollo innovador de la |donde se ubica el proyecto esta creciendo rapidamente pero también hay oferta. EI
Verénica Catherine Chamorro Rios 1110530310 _|Energy Parking 70,67% | Buscar elementos de proteccion de los desarollos tecnologicos realizados prestacion de servicios de parqueadero. Se identifican ventas validadas. componente innovador es interesante, la nomina es alta.
s oo Prop
Cuenta con un producto y pruebas que ha realizado en diferentes cultivos tecnico en la produccion. Tiene un buen equipo de trabajo, ya que requiere realizar el | problema y la identificacion de su solucién, conoce muy bien los componentes técnicos
Se identifica un buen equipo de trabajo proceso de la oerl\ﬁcacnbn ICA, cuenta con la participacién de personas idoneas para la|de su modelo e identifica perfectamente su competencia, las vias de acceso a los
Camilo Alberto Arbeléez Villegas 93362878 Imagro Organicos 72,00% RECOMEDACIONES produccnbn yel de los reqwsm:s Iega\es Se vecomwenda identificar en_ clientes y cuenta con un equipo de trabajo consolidado, sin embargo no se presenta
Cuents con clientes relevantes den negocios y identifica la inversién que requiere para el proyecto Cuenta con equipo [problema, la idenfificacion de su mercado y quienes son sus clientes, cuenta con un
Se identifican estrategias de ventas y comunicaciones de trabajo adecuado, ha validdo los servicios del modelo de negocio mediante ventas  [mercado validado especialmente institucional. Se recomienda revisar las inversiones y
Maria Jimena Gutiérrez 65746709 Ikigai"Equilibrio y Armonia” 71,00% La ya realiza Ins servicios reallzadas el capital humano.
Producto desarroliado por {6cnoparue a1a produccion g 63030 con 1.4 hectaress sembradas, e propon montar la lanta | uestra propledad en el ciscurso en cuanto al planteamiento del problema e
Proyecto de produccion de chocolate La empresa tiene lugar de trabajo de produccion de chocolate 100% puro, para lo cual ya tiene |dentwﬁcadu un lugar en el [identificacion de su solucion, conoce muy bien su producto y se ha asesorado muy
Lida Villanueva Gémez 65734884 artesanal con infusion de citricos 72,33%| Ya registra ventas mumcnpw de San Luis Tolima con algin avance en las E\ modelu de bien en la parte técnica. Tiene validacion del mercado por ventas
El modelo de negocio es de café en el municipio de Planadas un maquilador que apoya el proceso de produccion, reqmere la inversion para la problema e identificacion de su solucién, conoce muy bien su producto y su
El emprendedor tiene su modelo de negocio validado con ventas en su municipio e lbagué compra de maquinaria y equipo, ademas de los muebles y equipos de ia, cuenta con un mercado validado, con ventas recurrentes y con
Luis Hernando Morales Arias 14258734 C cializacion de café 73,33% requeridos para el montaje de la planta de produccion del café tostado y molido. de venlas Claras
Ubicacién estrategica Revisar perfil del emprendedor - Tiene formacin relacionada con la idea de negocio. prublema e |dsnlmcacmn ds su solucién, Iwene una wdsa mnovadera enla eferta de
Se tiene identificado un buen mercado potencial Iguimente demuesira | experiencia en 6l modelo e negocio, tiene validado el modelo|estaurantes actual  tiene muy buenas estraegias de difusén, sin emabargo e
|Esperanza Arteaga Hernandez 51906667 Bar Circo Massimo 70,00% | RECOMENDACIONES mediante ventas y conoce el segmento de negocio objetivo del proyecto. revisar el estudio de la no se estan tomando en cuenta los
e emprendedora ya cuenta con local comercial y ventas (Al ser un modelo de negocio enfocado en la compra y distribucion de las prendas de | problema e identificacion de su solucion, hace un muy buen estudio del mercado, usa
RECOMENDACIONES vestir no se identifica la innovacién implementada en el mismo. Debido a que se herramientas digitales para sus ventas, cuenta con alianzas para pagos por crédito,
Realizar el pitch desde un computador, pues que se realizé desde un celular y al compartic conecto desde un celular no se pudo ver correctamente la presentacion. Se identiica |Tiene muy claro el equipo de trabajo.Se recomienda revisar la estructura de costos y el
pantalla no se alcanza a ver de forma clara la presentacion que tiene validado el modelo, actualmente tiene ventas y requiere la inversién para un | valor agregado, pues aunque habla de exclusividad en las prendas no es tan claro
Vayza Garcia Vanegas 1106900348 | Karons boutique 70,00% | Identificar la innovacion en su modelo de negocio, producto y proceso. crecwmlemo en ventas. debldu a que no hace pmduccwén también se recomienda profundizar en las
Optimizacién del tiempo del pitch - No se pudo evidenciar el equipo de trabajo tecnica y comercial del modelo. Se recomienda \der\llfnar me]or la inversion requerida mercadn y los servicios punlua\es que ofrece no son claros. Se recomienda revisar la
Programa de formacion financiera Requiere mejorar los resultados de validacion de mercados con mas clientes , i bien ha realizaco |y los procesos de comercalizacion de los senvicios de educacion fnanciera, ademés | competencia, hay muchos podcast y canales de YouTube que do manera gratuta
Johanna Barn Borda 1110566295 | practica én de mercados se require levar de forma mas amplia el modelo de negocios ala__|de fotalecer os procesos de validacitn del modelo, a pesar de tener clentes se debe _|aunque no compiten en asesorias puntuales i hacen educacien fnanciera masiva.
Se identifica un mercado competidor El perfil del emprededor esta muy relacionado con la idea de negocio, actualmente problema e identificacion de su solucion, conoce muy bien su servicio, cuenta con un
Se tiene identificados clientes potenciales tiene pocos clientes pero ingresos adecuados de los servicios prestados. Ha validado | mercado muy pequefio actualmente pero con ventas significativas para la dimension de|
Daniel Mauricio Cano Fajardo 1110574132 SM 70,33% |E! manifiesta ventas mensuales de 4 millones el modelo wn 4 cllemes pero comenta que espera creecer y llegar a mas clientes. este, aunque tiene un mercado polenmal se reccm\enda revisar las de
El emprendedor tiene experiencia \mp\emenlaclon de (ecno\ogla en el proceso o areacion. Ha validado el modelo ambientalmente, reconoce muy bien w compe(encla y cree poder campew en precio.
Se tiene un impacto ambiental amigable mediante las ventas a clientes, busca aumentar su produccién mediante la creacion de | Tiene muy buena dindmica en cuanto a la atencién digital. Tiene una infrasestructura
Jorge Alberto Motta Suarez 1106397137 | Produccién de tilapia 77,00% Se tiene un impacto social con pequefios productores mas estanques. bien adelantada,
Fabiola Triana Higuera 51683993 cria y ventade tilapia roja No se presento No se presento No se presentd
" - ™ gooroT g
Se tiene validacion de mercados solida obtener los recurso para desarrollar el modelo Innovador de preparacion de tortas hace un muy buen estudio de mercado, tiene componente innovador, particularmente
Se conoce el sector y las tendencias de mercado personalizadas en poco tiempo, incluyendo los toppings, cremas y oda a fora como [ la experiencia que offece. Cuenta con un avance importante en cuanlo a redes
Olga Lucia Zamora Portela 65775268 Maria Dulce reposteria 72,67%Id | mercado objeivo y lo cuantifican por ejemplo Subway donde se realizan en tiempo real. Actualmentt sociales.
Se tiene identificado el mercado objetivo enfocado en emprendedores del sector gastronomico Modelo de negocios de estudios El es cial |experiencia y ventas vahdadas a pequena escala. Reconoce la competencia e
Se tienen inversiones realizadas con recursos propios con experiencia en el sector audiovisual, conoce su modelo de negocio y ha vandadu el|identifica su ventaja competitiva frente a esta; sin embargo se recomienda definir el
Said Montealegre Géngora 1110575033 Studio Xulo 70,00% | Se tiene 6 clientes mensuales mismo con ventas. portafolio, asi como revisar las




La emprendedora tiene validacion de su idea de negocios
Ha desarrollado prototipos

Ingeniera industrial con experlencia en el 4rea de disefio de modas desde el afio 2004.
Tiene validado el modelo de negocio, mediante ventas y disefos propios,

desde 2017. Ha vendido algunos prototipos voz a voz. El ineres de los usuarios le ha
servido como estudio de mercado. Reconoce muy bien su competencia y los canales

Yenny Natalia Vidal Soto 28.559.935 | Grandes Disefios 70,33% | Tiene definido el mercado objetivo de 6n para llegar al piblico,

Modelo de negocio con validacion en el mercado La emprendedora conoce su modelo de negocio y esta actualmente prestando los | problema e identificacion de su solucién, conoce muy bien su portafolio de servicio,

La emprendedora tiene clentes permanentes servicios de atencion a adulto mayo, tramitodologia y demés actividades presentadas. |identifica un mercado potencial para su modelo, y esta operando consistentemente en
Natalia Echeverry Pinzon 0 UNIASMED 74,67% | Se cuenta con equipos e Se identiica el avance y el segmento objetivo al cual va dirigido el modelo de negocio. |ese mercado,
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0 0
0 0 0 0 0
0 0 0 0 0




